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Programa Sales Management

¢luieres mejorar tu accian comercial y aprender como incrementar las ventas de tu empresa? El programa Sales Management tiene como obijetivo que cada
participante sea capaz de formular su Plan de Ventas, ejecutarlo aprovechando técnicas asociadas a cada fase del proceso de venta y hacer su sequimiento.

L0 sesiones tematicas de 315 horas de

2 horas asesoramiento experto
|: Presentacion y Propuesta de Valor. individual

2:Un ejemplo real del Plan de Ventas.

2. Neuroventas. Acompanamlento en 1la
4:|a estructura comercial y estrategias de pricing. redaccidén de tu

3: El Proceso Comercial |- utilidades, fases comerciales y herramientas. Plan de Ventas

B: El Proceso Comercial [I: ejemplo concreto y detallado. p-e-s-e-Ra lizado

T El Proceso comercial lll: herramientas y indicadores clave, el CRM.

8: Descubrir las necesidades del cliente. Me J ora de las

9: Teatro de ventas. habilidades

10: Entregable final y cierre comerciales

Metodologia

« |0 sesiones con una orientacion eminentemente préactica, enfocadas a proveer de herramientas y know-how relativo al proceso de venta y enfocado a
resultados.

* |tutorfa grupal para hacer un ejercicio de autoconocimiento de habilidades comerciales: el 360 comercial.

« [ada participante dispondra 3,5 horas de asesoramiento individual destinadas a desencallar problematicas particulares, a trabajar sobre la realidad de
cada empresa y a validar los materiales producidos a lo largo del programa.

* [ada participante dispondra de las herramientas para elaborar su Plan de Ventas y validarlo con el equipo de consultores.

* FEjercicios practicos, plantillas para desarrollar las diferentes partes del plan de ventas y ejercicios role-play encaminados a poner en préctica los
conocimientos.

Ruién puede participar?

El programa se dirige a personas responsables de |a gestion comercial de la PYME que quieran profundizar y trabajar su estrategia de ventas y mejorar sus
habilidades comerciales.

Se realizard proceso de seleccicn.

Haz tu inscripcién a: esa. elo tiva.cat

Esta actividad estéd cofinanciada por el Fondo Europeo de Desarrollo
Regional (FEDER) de la Unién Europea- en el marco del Programa
Uniodé Europea Operativo FEDER de Catalufia 2014-2020. Operacién Mejora del tejido
- Fons europfu econémico-empresarial de la ciudad de Barcelona. Actuacién 1.1.
de desenvolupament regional servicios avanzados e integrales de apoyo a la actividad empresarial y
1os bprocesos de innovacién e internacionalizacién-.



https://empreses.barcelonactiva.cat/ca_ES/web/es/detall-formacio?id=842187

