
Programa Sales Management

¿Quieres mejorar tu acción comercial y aprender cómo incrementar las ventas de tu empresa? El programa Sales Management tiene como objetivo que cada

participante sea capaz de formular su Plan de Ventas, ejecutarlo aprovechando técnicas asociadas a cada fase del proceso de venta y hacer su seguimiento.

Esta actividad está cofinanciada por el Fondo Europeo de Desarrollo 

Regional (FEDER) de la Unión Europea, en el marco del Programa 

Operativo FEDER de Cataluña 2014-2020. Operación Mejora del tejido 

económico-empresarial de la ciudad de Barcelona. Actuación 1.1. 

Servicios avanzados e integrales de apoyo a la actividad empresarial y 

los procesos de innovación e internacionalización.

Haz tu inscripción a:  empresa.barcelonactiva.cat

10 sesiones temáticas de

2 horas

1: Presentación y Propuesta de Valor.

2: Un ejemplo real del Plan de Ventas.

3: Neuroventas.

4: La estructura comercial y estrategias de pricing.

5: El Proceso Comercial I: utilidades, fases comerciales y herramientas.

6: El Proceso Comercial II: ejemplo concreto y detallado.

7: El Proceso comercial III: herramientas y indicadores clave, el CRM.

8: Descubrir las necesidades del cliente.

9: Teatro de ventas.

10: Entregable final y cierre

3,5 horas de 
asesoramiento experto 

individual

Acompañamiento en la 

redacción de tu 

Plan de Ventas 

personalizado

Quién puede participar?

El programa se dirige a personas responsables de la gestión comercial de la PYME que quieran profundizar y trabajar su estrategia de ventas y mejorar sus

habilidades comerciales.

Se realizará proceso de selección.

Mejora de las 

habilidades 

comerciales 

Metodología

• 10 sesiones con una orientación eminentemente práctica, enfocadas a proveer de herramientas y know-how relativo al proceso de venta y enfocado a

resultados.

• 1 tutoría grupal para hacer un ejercicio de autoconocimiento de habilidades comerciales: el 360 comercial.

• Cada participante dispondrá 3,5 horas de asesoramiento individual destinadas a desencallar problemáticas particulares, a trabajar sobre la realidad de

cada empresa y a validar los materiales producidos a lo largo del programa.

• Cada participante dispondrá de las herramientas para elaborar su Plan de Ventas y validarlo con el equipo de consultores.

• Ejercicios prácticos, plantillas para desarrollar las diferentes partes del plan de ventas y ejercicios role-play encaminados a poner en práctica los

conocimientos.

https://empreses.barcelonactiva.cat/ca_ES/web/es/detall-formacio?id=842187

